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I. daȼa

9 vienkȘrģi soȽi kȘ uzrakstȰt veiksmȰgu A2020 pieteikumu

ȗtri padomi

II. daȼa

Par programmȘm (Accelerator, FTI, Horizon Prizes un citi)

III. daȼa

PortȘla lietoģanas gids
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9 VIENKȖRĢI SOȻI KȖ 
UZRAKSTȮT VEIKSMȮGU 
A2020 PIETEIKUMU

M A R IJ A  P L O T N I E C E
VIAA ApvȘrsnis 2020 vecȘkȘ eksperte 

InovȘcijas MVU un piekȽuve riska finansȞjumam



1. solis: 
Vai tev tieģȗm tas ir vajadzȯgs?

ƴ Ir daudz daĥȗdu finansȝģanas programmu un shȝmu.

ƴ Jums ir jȗiemȯlas pareizajȗ.

ƴ Uzmanȯgi i z l a s i e t  k o n k u r s a  a p r a k s t u  un saprotiet, ko tieģi no 

jums sagaida.

ƴ Izpȝtiet atbalsta dokumentus, piemȝram, ceȼveĥus 

ð Accelerator annotated proposal template

"Ja jɏs 

nezinȗt, kur 

jɏs dodaties. 

Kȗ jɏs varat 

sagaidȯt, ka 

tur 

nokȼɏsiet?"

Basil

S. Walsh

https://access2eic.eu/the-annotated-proposal-eic-accelerator-template/


2. solis: 
NOZIEGUMA PARTNERI

ƴ Ir instrumenti, kuriem nav nepiecieģams 

konsorcijs (piem. Accelerator ), bet jums 

noteikti ir vajadzȯgi partneri .

ƴ Partneri = nodomu vȝstule (LOI)

ƴ Padomȗjiet par saviem iespȝjamiem kolȝȧiem, 

kuri izbaudȯs kopȗ ar jums pilnȯgu produktu 

izstrȗdes piedzȯvojumu, sȗkot no izejvielas 

piegȗdes lȯdz pȗrdoģanai.

https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&ved=2ahUKEwiIo8CA2tThAhXEKFAKHdiyApoQjRx6BAgBEAU&url=http://www.gagdonkey.net/en/test/261/2?nav%3Dpopular&psig=AOvVaw3pYd5xjGKYoX8vUCn8xulA&ust=1555507163518380
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&ved=2ahUKEwiIo8CA2tThAhXEKFAKHdiyApoQjRx6BAgBEAU&url=http://www.gagdonkey.net/en/test/261/2?nav%3Dpopular&psig=AOvVaw3pYd5xjGKYoX8vUCn8xulA&ust=1555507163518380


IZCILȮBA

ZINȖTNE

IETEKME

SADARBȮBA

ȮSTENOĢANA

UZȽȜMUMI



3. solis:
ATBILDI UZ JAUTȖJUMIEM
DAĤOST E I K U M O S

ƴ Mȝȧiniet sniegt ȯsu un konkrȝtu atbildi uz katru veidnȝ rakstȯto jautȗjumu. 

Piemȝrs:

ð KȘds bɐs jɐsu uzȿȞmȞjdarbȰbas modelis, kȘ arȰ ieȿȞmumu modelis?

ƴ UzȾȝmuma biznesa modelis ir B2B.

ƴ Maksȗjumi par komplektu. Paģlaik, pamatojoties uz tirgus izpȝti un tikģanos ar 
klientiem, standarta cena par komplektu var bɏt aptuveni 1 000 EUR.



ƴ Izejiet cauri savam pieteikumam vȝlreiz un pievienojiet tam çs v a r uè.

ƴ Mȝȧiniet atrast çjuste milieuè, kas nozȯmȝ, ka jums nevajag dziȼi iegrimt detaȼȗs, bet arȯ çneliet ɏdeniè.

ƴ Katram apgalvojumam ir jȗbɏt pamatotam ar atsauci uz datiem vai statistiku.

ƴ Mɏsu produktam ir ȼoti liela nozȯmȝ medicȯnȗs tirgɏ. 

ƴ é, jo ģobrȯd ar ģo vȯrusu ir saslimuģi X cilvȝki 3 gadu laikȗ un trends turpina augt. (M. Plotniece, çKȗ neliet 

ɏdeniè, VIAA, 2019)

ƴ Ja jums ir nepiecieģams kaut ko aprakstȯt ar konkrȝtiem terminiem (piemȝram, tehnoloȧijas procesu), tad pabrȯdiniet lasȯtȗju par to: 

[Teh. sadaȼas sȗkums]

é

[Teh. sadaȼas beigȗs]

4. solis: 
IZVEIDOJIET PIRMO PROJEKTA UZMETUMU



5. solis: 
GRAMATIKAS PȖRBAUDE

VIENMȜR!

ƴ Pȗrbaudiet, ko Jɏs uzrakstȯjȗt. 

ð Dodiet to izlasȰt pȞc iespȞjas vairȘk cilvȞkiem, jo acis nogurst, lasot 
vienu un to paģu visu laiku.

ð DaĥȘdi gramatikas pȘrbaudes rȰki ðGrammarly, etc.



6. solis: 
ABSTRACT

ƴ ç4Wè JAUTȖJUMI vai 4 çKȖPȜCè jautȗjumu princips

ð KȘpȞctȘ ir problȞma?

ð KȘpȞc tagad?

ð KȘpȞcJɐs?

ð KȘpȞctȘdȘ veidȘ?



7. solis: 
VISUȖLIE JAUTȖJUMI

ƴ Padariet to pievilcȯgu

ƴ Padariet to seksȯgu

ƴ Jautȗjiet sev visu laiku - vai jɏs to nopirktu ?

ƴ 1 bilde vai grafiks, vai tabula katrȗ lapȗ

ƴ Uzskaitȯjumi tikai bullet point veidȗ

ƴ Izceliet info, kas ir svarȯga/nozȯmȯga



8. solis
ATSAUCES

ƴ Ir ȗrkȗrtȯgi svarȯgi VIENMȜR norȗdȯt jɏsu informȗcijas avotu, jo ekspertiem nav 

interesanti lasȯt jɏsu domȗs un interpretȗcijas.

#sorrynotsorry



9. solis: 
PȜDȜJȖ PȖRBAUDE

ƴ Mȝȧiniet to iedot çar industriju 

saistȯtiemè, lai iegɏt detalizȝtus 

komentȗrus

ƴ Mȝȧiniet to arȯ iedot ar industriju 

nesaistȯtiem cilvȝkiem, lai nodroģinȗtu, 

ka ikviens saprot ģo ideju



é UN VȜL PADOMI



Domȗjiet par vȝrtȝtȗjutȗ, it kȗ viȾģ / viȾa 
bɏtu investors!

ƴ Projekta komandai jȗbɏtskaidram biznesa plȗnamun

komercializȗcijasstratȝȧijaiattiecȯbȗuz tirgus potenciȗlu

un biznesa iespȝjȗm. Mȝȧinietsniegt piedȗvȗtȗs

metodoloȧijasticamȯbu.

ƴ I z c e l i e t apgrozȯjuma,nodarbinȗtȯbas,privȗto

ieguldȯjumupieaugumu (prognozȝjietģosfaktorus

nȗkamajiem3 gadiem).

ƴ Pieteikumiem jȗbɏtorientȝtiemuz tehnoloȧijȗm, kuri ir ȼoti

novatoriski, bet ar uzsvaru uz tirgus aprakstu (tendences).

ƴ Sniedziet atbildes uz vȝrtȝtȗjuòcheck-listó un darba

programmasjautȗjumiem.



Ȼaujiet vȝrtȝtȗjam labi pavadȯt laiku, lasot jɏsu pieteikumu 
kȗ nepȗrtrauktu, interesantu un saskanȯgu stȗstu

ƴ Izmantojiet pievilcȯgus akronȯmusun iepazȯstiniet ar tiem.

ƴ Vienkȗrģs un skaidrs formulȝjums.

ƴ Izdzȝsiet vadlȯnijas veidnȝ!

ƴ Saglabȗjiet fonta lielumu, apmales un nodaȼu/sadaȼu numerȗciju.

ƴ çP i t c hègadȯjumȗ: i z s ka t s ir ne mazȗk svarȯgs kȗ saturs!

Jums nekad nebɏs otras iespȝjas radȯt pirmo iespaidu.

ƴ Ne tikai argumentȝjiet, bet arȯ pierȗdiet - izmantojiet konkrȝtus pierȗdȯjumus. Vienmȝr izmantojiet datus, 

nevis abstraktus un paģu izdomȗtus apgalvojumus.

ƴ Runȗjiet ES valodȗ - piemȝram, atsaucieties uz jɏsu produkta TRL.

https://www.google.com/url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=2&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwj7kYqOsKHpAhVFwqYKHU3oCrUQFjABegQIAxAB&url=https://ec.europa.eu/research/participants/data/ref/h2020/wp/2014_2015/annexes/h2020-wp1415-annex-g-trl_en.pdf&usg=AOvVaw0oVjgTM1Ln6OxivlksYaYI


ƴ Ȯpaģuuzmanȯbupievȝrsietintelektuȗlȗȯpaģuma

aizsardzȯbaiun ȯpaģumtiesȯbȗm- òFreedom to

operateó,normatȯvajiemun standartizȗcijas

jautȗjumiem.

ƴ Novatoriskas idejas

ƴ Izaugsmespotenciȗls(Eiropȗunpasaulȝ)

ƴ Iespȝjamȗi e t e k m e uz ilgtspȝjȯbuvai

klimata pȗrmaiȾȗm

Pȗrliecinieties, ka jɏsu projekts atbilst ES prioritȗtȝm



EIC ACCELERATOR 
PILOT
ex SME Instrument



KAS VAR PIETEIKTIES?

Individuȗli MVU, ieskaitot jaunus uzȾȝmumus un start -up, 

no jebkuras nozares.

Jȗbɏt reȧistrȝtam ES dalȯbvalstȯ vai ar programmu 

òApvȗrsnis 2020ó asociȝtȗ valstȯ.



KȖDAS TȜMAS TIEK 
APSKATȮTAS?

ƴNav noteiktas tȝmas.

ƴJȖIZVAIRȖS NO NEGATȮVAS 

IETEKMES UZ KL IMATU UN VIDI.


